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Fiche résumé du Projet


	Entreprise : 
	Date : 

	Porteur du projet
	Identité de l’entreprise

	Nom
	
	Raison sociale
	

	Prénom
	
	Forme juridique
	

	Fonction
	
	Date de création
	

	Portable
Fixe
	
	Adresse
	

	Adresse mail
	
	· Secteur d’activité 
· Code NAF
	

	Site internet
	
	· Capital social
· Capital libéré à ce jour
	

	LinkedIn
	
	% du capital détenu par le gérant
	

	INFORMATIONS CONCERNANT LE PROJET

	Résumé du projet

(2 pages maximum)
	· Historique :


· Concept :


· Région d’activité opérationnelle :


· Origine et essences des bois utilisés :


· Raison d’être du projet :


· Innovation proposée :



	L’équipe
	· Qui sont les membres clés de l’équipe de direction (joindre les CVs de l’équipe) :


· Comment sont réparties les responsabilités :


· Quels sont les recrutements envisagés :



	Organisation
capitalistique
	· Joindre un organigramme s’il existe plusieurs entités juridiques (inclure le pourcentage de détention les reliant ou tout autres conventions entre-elles) :


· Capital actuel :

· Répartition du capital :

	Nom et prénom / Dénomination
	Montant en capital
	% de détention

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	TOTAL
	
	



· Autres apports / Apports en nature :



	Modèle économique
	· Description du produit ou service proposé :


· Le produit ou service est-il protégé (brevets, marques, licences) :


· Clientèle visée : pourcentage représentatif dans le chiffre d’affaire des 3 plus grands clients :


· Mode(s) d’accès au(x) marché(s) : canal (aux) de vente, prescripteurs, offre(s) conjointe(s)…


· Business model
· Le but :

· Offres :

· Stratégies :

· Organisations :

· Pratiques de diffusion ou de distribution :

· Marge Brute/CA :

[bookmark: _GoBack]

	Marché et concurrence
	· Marchés visés :


· Contexte (PESTEL) :


· Etat de la concurrence, concurrents directs et/ou indirects identifiés :


· Spécificités de l’offre et avantages concurrentiels distinctifs :


· Actions commerciales mises en œuvre :



	Etat actuel du projet
	· Etat de la création des structures juridiques, des conventions entre créateurs (merci de joindre les statuts, pactes d’actionnaires et conventions entre créateurs) :


· Commercialisation :


· Partenariats :



	Moyens de production actuels et futurs
	· Maîtrise de la technologie et compétences :


· Installations existantes / nécessaires :


· Achats / sous-traitance / principaux fournisseurs :


· Essence, volume et origine des bois utilisés :



	Résultats prévisionnels
		en K€
	N-2
	N-1
	N
	N + 1
	N + 2
	N + 3

	Chiffre d’Affaires
	
	
	
	
	
	

	EBE (ou EBITDA)
	
	
	
	
	
	

	Résultat d’exploitation
	
	
	
	
	
	

	Résultat net
	
	
	
	
	
	

	Fonds Propres
	
	
	
	
	
	

	Dettes Financières Nettes *
	
	
	
	
	
	

	Nb Salariés
	
	
	
	
	
	



* Dettes Financières Nettes = total des dettes court-terme et moyen terme auprès des établissements de crédit moins la trésorerie disponible


	Emplois / Ressources
		en K€
	N-1
	N
	N+1
	N+2
	N+3

	Capacité d’Autofinancement
	
	
	
	
	

	Désinvestissement
	
	
	
	
	

	Augmentation de capital
	
	
	
	
	

	Emprunts MT-LT
	
	
	
	
	

	RESSOURCES
	
	
	
	
	

	Versement de dividendes
	
	
	
	
	

	Investissements
	
	
	
	
	

	Réduction de capital
	
	
	
	
	

	Remboursement d’emprunts
	
	
	
	
	

	EMPLOIS
	
	
	
	
	




	Besoins en capitaux
	· Besoins en capitaux :
· 1ère année :
· 2ème année :
· 3ème année :
· Utilisation des capitaux recherchés :


· Mode de sortie envisagé pour les BA :


· Répartition du financement et sources de financement envisagées* :


* Porteurs du projet, autres fonds propres, Forinvest, autres investisseurs (fonds d’investissement, autres réseaux de Business Angels, Crowdequity…), aides, emprunts…

· Valorisation pré-money de l’entreprise (merci d’indiquer une fourchette si le montant n’est pas arrêté) :



	Compétences attendues des BA et intérêt pour le réseau Forinvest BA ?
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