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Fiche résumée du projet
	Entreprise : JUNGLE BY JUNGLE
	Date :02/12/16

	Porteur de projet
	Identité de l'entreprise

	Nom 
	Colas
	Raison sociale  
	Jungle by Jungle

	Prénom 
	Xavier
	Forme juridique 
	SARL

	Fonction
	Co-gérant
	Date de création
	22/12/2015

	Téléphone / Portable
	0695182196
	Adresse 
	54, square des Treilles
35170 BRUZ

	Fax
	
	- Secteur d’activité 
- Code NAF 
	Design et vente de mobilier
7410Z

	Email
	contact@junglebyjungle.fr
	- Capital social 

- Capital libéré à ce jour
	6000

	Site Internet
	www.junglebyjungle.fr
	% du capital détenu par le gérant
	51% gérant (Sabrina COLAS)
49 % co-gérant (Xavier COLAS)

	Résumé du projet
(2 pages maximum)

	Design de meubles haut de gamme pour enfants. Gestion de la sous-traitance de la production en France et en Europe. Commercialisation  sur le site www.junglebyjungle.fr et à travers un réseau de magasins de décoration adultes et/ou enfants à travers la France, l’Europe et le Monde.
Nous sommes basés en Bretagne près de Rennes et faisons travailler pour 60 % de nos production des entreprises du bois autour de Rennes (menuiserie et tourneur sur bois), le reste de la production est effectué en Lituanie.

Fin 2013 au cours d’un échange avec son camarade de promotion à l’EGCB, Franck Pirotais qui a repris l’entreprise familiale : Meubles Pirotais, naît le projet de dessiner du mobilier pour enfants.

En avril 2014, Sabrina Colas lance à Rennes, sa marque de mobilier : Jungle by Jungle.

Jungle by Jungle est une marque de mobilier design pour enfants qui propose du mobilier haut de gamme fabriqué en France et en Europe.

La philosophie de Jungle by Jungle est claire : proposer aux parents, pour leurs enfants, du mobilier design, beau et fonctionnel, fabriqué dans le respect d’un savoir faire traditionnel et dans un soucis de très haute qualité. Les meubles Jungle by Jungle sont beaux et durables. Ils sont faits pour se transmettre de génération en générations.

On se retrouve là, à l’opposé du pratique, pas cher et jetable, incarné par Ikea, Alinéa, But et Conforma.

La cible de clientèle est composée par les CSP ++ de France, d’Europe et du Monde.

La marque Jungle by Jungle emprunte tous les codes propres aux marchés du luxe :


· Très haute qualité des produits,

· Politique tarifaire élevée (justifiée par une qualité et  un service après vente irréprochables),

· Rareté des produits (distribution ciblée et non de masse),

· Univers de la marque fort (charte graphique épurée et sobre, photos et textes soignés et créant un univers propre à la marque, communication très maîtrisée et puissante : Site internet, Facebook, Twitter, Instagram, Pinterest, Blogs spécialisés, Presse spécialisée française et internationale). 



	L’équipe
	· Sabrina Colas gérante en charge du design, de la gestion de la production et de la communication.

· Xavier Colas co-gérant en charge du développement commercial et de la logistique.

· Recrutement prévu en 2019 sur la partie logistique.




	
	


	
	

	L’état actuel du projet
	· Société en activité depuis 2.5 ans passée d’auto entreprise à SARL en fin 2015.

	Résultat prévisionnel
	en K€

N-2

N-1

N

N + 1

N + 2

N + 3

Chiffre d’Affaires

Excédent Brut d’Exploitation (ou EBITDA)
Résultat d’exploitation

Résultat net

Fonds Propres

Dettes Financières Nettes *

Nb Salariés

* Dettes Financières Nettes = total des dettes court-terme et moyen terme auprès des établissements de crédit moins la trésorerie disponible


	Tableau Emplois / Ressources
	en K€

N-1

N

N+1

N+2

N+3

Capacité d’Autofinancement

DESINVESTISSEMENT

AUGMENTATION CAPITAL

EMPRUNT MLT

RESSOURCES

VERSEMENT DE DIVIDENDES

INVESTISSEMENTS

REDUCTION CAPITAL

REMBOURSEMENT EMPRUNTS

EMPLOIS



	Besoins en capitaux et composition du capital :
	· Capital actuel : 6000
· Composition du capital : (préciser s’il existe des titres bénéficiant de doits préférentiels)
Nom et prénom

Montant en capital

% de détention

Autres apports

Colas Sabrina
3060
51%
Colas Xavier 
2940
49%
TOTAL

6000
100%
· Besoins en capitaux : 

1ére année :100 000 €
2ième année :
· Utilisation des capitaux recherchés : Salons + site internet + attachées de presse + stock
· Mode de sortie des BA : Remboursement du prêt en compte courant d’associés + rachat des actions au bout de 5 ans.

	Organisation
	Joindre un organigramme s’il existe plusieurs entités juridiques (inclure le pourcentage de détention les reliant ou tout autres conventions entre-elles)

	Compétences attendues des BA
	Idéalement avoir des BA avec une expérience des retails et une maîtrise du commerce international (USA serait un plus)

	Origine des bois utilisés
	Issus de forêts éco gérées.
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