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Pour le développement de la filière forêt-bois
Fiche résumée du projet
	Entreprise : COGEBIO
	Date : 10/11/15

	Porteur de projet
	Identité de l'entreprise

	Nom 
	LEBAS
	Raison sociale  
	COGEBIO

	Prénom 
	Etienne
	Forme juridique 
	SA

	Fonction
	   PDG
	Date de création
	2009

	Téléphone / Portable
	06 16 66 65 91
	Adresse 
	24 rue de la mouche
69540 Irigny

	Fax
	
	- Secteur d’activité 
- Code NAF 
	Energies renouvelables – Biomasse
7112B

	Email
	  etienne.lebas@cogebio.com
	- Capital social 

- Capital libéré à ce jour
	333 340 €

	Site Internet
	www.cogebio.com 
	% du capital détenu par le gérant
	21%

	Résumé du projet
(2 pages maximum)

	La société COGEBIO conçoit, fabrique et installe une solution innovante de valorisation énergétique de la biomasse.

La solution GASCLEAN a été spécialement conçu pour permettre la substitution totale ou partielle de combustibles fossiles par de la biomasse solide pour la production de chaleur et/ou d’électricité. 

Il s’agit d’un brûleur bi-étagé associant une première étape de gazéification de la biomasse à et une deuxième étape de combustion du gaz produit. Le brûleur GASCLEAN permet de remplacer les brûleurs existants sur les installations fonctionnant avec un combustible fossile sans modifications du procédé (chaudières, fours, séchoirs, etc.). Il associe ainsi les vertus du bois à la souplesse d’un combustible gazeux.
Valorisation énergétique sans pollution

Le brûleur permet la combustion du gaz de synthèse avec des émissions particulièrement faibles, évitant l’installation d’un traitement de fumée. Il permet également de brûler un combustible fossile en cas de besoin ou en complément du gaz de synthèse. La biomasse peut ainsi assurer la base des besoins énergétiques et le combustible fossile le complément nécessaire pour les pics de consommation.
 Les principaux utilisateurs potentiels sont les sites industriels, l’agro-alimentaire, les réseaux de chaleur et le tertiaire.

Les atouts d’un brûleur à gazéification

Les principaux atouts de la solution GASCLEAN sont :

· Facilité d’implantation, compacité

· Pas de modification de l’existant

· Rentabilité économique

· Emissions atmosphériques très faibles

· Démarrage et arrêt rapides

· Variation de charge instantanée

· Fiabilité et robustesse

Le brûleur GASCLEAN est disponible dans une gamme de 500 à 5000 kW

	L’équipe
	· Etienne Lebas : PDG, Docteur-Ingénieur en Génie des procédés, ancien Chef de Projets au sein d’IFP Energies Nouvelles

· Christian Bedrossian : Directeur Commercial, spécialiste des installations biomasse, cogénération et pyrolyse / gazéification
· Louis Rousseau : expert reconnu en installations industrielles de combustion / gazéification, détenteur de nombreux brevets dans le domaine dont le brûleur bi-combustible Gasclean

	Le modèle économique
	· La solution GASCLEAN se compose des éléments suivants

· 1 gazéifieur : transformation de la biomasse solide en gaz à haute température en présence d’air contrôlée

· 1 ligne d’alimentation gaz pauvre

· 1 brûleur bi-combustible breveté qui vient remplacer le brûleur monocombustible fossile existant. Ce brûleur est à notre connaissance  le seul capable de brûler directement, sans traitement intermédiaire, du gaz pauvre chaud, en substitution totale ou partielle du combustible fossile
· 2 brevets étendus à l’étranger (Europe, Etats-Unis, Canada, Japon) 
· Clientèle visée : industries et collectivités locales
· Commercialisation directe en France, par le biais de distributeurs à l’étranger
· Business model : Equipementier
Le but : Vendre des unités clés en main
Offres : Gasclean  0,5 à 5 MW
Stratégie : 3 canaux 

· vente de l’équipement au client final 

· vente à un ensemblier qui prend un chantier complet incluant l’alimentation biomasse 

· vente à un prestataire de service qui réalise l’investissement puis vend de la chaleur au client
· Marge Brute/CA : 30% 


	Marché et concurrence
	· Marchés visés : 

· Chaleur industrielle : production de vapeur, d’huile thermique ou d’eau chaude pour un procédé industriel ou le chauffage de locaux

· Cogénération : industries de la filière bois, réseaux de chaleur urbain 
· Etat de la concurrence :
· Directe : Xylowatt (Belgique), Eqtec (Espagne), GTS (Italie)

· Indirecte : chaudières bois Compte-R et Weiss France notamment
· Spécificités de l’offre et avantages concurrentiels distinctifs :
· Installation facilitée par rapport à la chaudière bois
· Pas de nouvelle chaudière : on utilise la chaudière existante

· Faible poids et encombrement

· Schéma d’implantation flexible

· Souplesse de fonctionnement :

· Démarrage à froid rapide (15mn à charge réduite, 2h à pleine charge)

· Arrêts rapide (5 mn)

· Redémarrage à chaud rapide (1 mn)

· Durée de maintien « à chaud » : 48 h

· Régulation précise

· Faibles émissions de particules (pas de filtration des fumées en bois A)
· Action commerciale mise en œuvre 
· Salons professionnels : Pollutec, Bois Energie, CFIA
· Communication auprès des prescripteurs

· Démarchage direct auprès des industriels

	L’état actuel du projet
	· 1ère levée de fonds en avril 2013 de 1 million d’euros auprès de Suez Environnement et de Demeter Partners
· Commercialisation :

· 1er équipement vendu en 2012 au CNRS (pilote de 50 kW)
· 2e équipement vendu en 2013 à l’INSA de Lyon (pilote de 100 kW)

· 1er équipement industriel vendu en 2014 à Guyenne Papier (2 MW)

· 3 réalisations en cours (1 pilote de 100 kW et 2 unités industrielles de 2 MW)
· Partenariats :
· Avec la société Turboden pour la vente d’unités de cogénération
· Avec une société financière pour proposer une solution de location longue durée de nos équipements

	Résultat prévisionnel
en K€

N-2

N-1

N

N + 1

N + 2

N + 3

Chiffre d’Affaires

452
489
795
2730
5930
12830
Excédent Brut d’Exploitation (ou EBITDA)
-213
-261
-253
-153
737
1631
Résultat d’exploitation

-252
-470
-830
-718
169
1385
Résultat net

-412
-551
-458
-369
420
1434
Fonds Propres

807
594
1969
1410
1615
3019
Dettes Financières Nettes *

284
319
-641
298
170
-653
Nb Salariés

9
10
11
15
20
27
* Dettes Financières Nettes = total des dettes court-terme et moyen terme auprès des établissements de crédit moins la trésorerie disponible

	

	Tableau Emplois / Ressources
	en K€

N-1

N

N+1

N+2

N+3

Capacité d’Autofinancement

-583
-123
-36
743
1650
    SUBV. INVESTISSEMENT

187
50
43
29
AUGMENTATION CAPITAL

250
2000
EMPRUNT MLT

500
250
250
RESSOURCES

354
2177
257
772
1650
VERSEMENT DE DIVIDENDES

IIMMOBILISATIONS
383
300
744
645
837
VARIATION DU BFR
230
221
200
-1
-8
REMBOURSEMENT EMPRUNTS

139
212
252
271
272
EMPLOIS

752
733
1196
914
1101


	Besoins en capitaux et composition du capital :
	· Capital actuel : 333 340 €
· Composition du capital : 
Nom et prénom

Montant en capital

% de détention

Autres apports

Etienne Lebas
21
Christian Bédrossian
15
Louis Rousseau
15
Atanor 
9
Suez Environnement
20
Demeter 
20
TOTAL

100
· Besoins en capitaux : 

1ére année : 1 200 k€
2ième année : 1 300 k€
· Utilisation des capitaux recherchés :

· Développement commercial : 50%

· Poursuite de la R&D : 20%

· Outil de production : 9%

· Remboursement d’emprunts : 21%

· Mode de sortie des BA :

Entrée en bourse ou vente de la société à un équipementier du secteur énergétique

	Organisation
	Joindre un organigramme s’il existe plusieurs entités juridiques (inclure le pourcentage de détention les reliant ou tout autres conventions entre-elles)

	Compétences attendues des BA
	Réseau de relation

	Origine des bois utilisés
	Rémanents forestiers, bois d’élagage, déchets de scierie, bois de recyclage, broyat de meubles,… 
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